
Der Vertrieb von Castrol Schmierstoffen und DELO Industrieklebstoffen sind das Kerngeschäft der Edgar Schall 
GmbH aus Offenbach. Als offizieller „Castrol Service Center Südwest“ und DELO Stützpunkthändler verfügt Schall 
über einen eigenes Lager von Schmier- & Klebstoffen und beliefert Kunden aus ganz Südwestdeutschland mit dem 
hauseigenem Fuhrpark und Paketdienst. Im Jahr 1991 als Handelsvertretung gegründet, beschäftigt die heutige 
GmbH durchschnittlich ca. 60 Mitarbeiter, davon 30 festangestellt und 30 als Aushilfskräfte. 

Schmieren, kleben, ... 
Vorteil für die Kunden der Offenbacher 
ist, so Geschäftsführer Edgar Schall: 

„Markenprodukte und Service gibt´s 
bei uns aus einer Hand. Ob Bestellung, 
Beratung bei speziellen Problemen 
oder Service vor Ort – unsere Anspre-
chpartner sind stets für unsere Kunden 
da. Dies gilt auch für generelle Fragen 
zum Thema ‚Schmierstoffe’, die oft die 
wirtschaftliche Fertigung, Arbeitssicher-
heit oder Umweltverträglichkeit betref-
fen. 

... und alles, was dazu gehört
Die Edgar Schall GmbH liefert nicht nur 
Produkte, sondern übernimmt „auch 
die gesamte technische Betreuung 
im Bereich Kühlschmierstoffe, d.h. die 
technische Überwachung sowie die 
Reinigung der Kühlschmierstoffbehälter 
und Umlaufsysteme“, erläutert Schall. 
Neben den genannten Unernehmenss-
chwerpunkten gehört seit kurzem auch 
die industrielle robotergestützte Lohn-
verklebung zum Leistungsangebot. 

Aber die Rechnungen kommen digital ...
Seit kurzem nutzt Schall für die Re-
chnungsstellung an Kunden den 

elektronischen Weg und setzt dabei 
auf das maxx PORTAL XML inklusive 
eingebundener Signaturlösung für die 
rechtssichere Rechnungsbereitstellung 
(EBPP). Und das „läuft wie geschmiert“, 
freut man sich dort über „die einfachere 
und schnellere Rechnungsstellung 
und die beträchtlichen Kosteneinspa-
rungen.“ Aber auch die „guten Anpas-
sungsmöglichkeiten des Portals hinsi-
chtlich Optik und Funktionalität“ werden 
als Vorteil der gotomaxx Lösung her-
vorgehoben. Das maxx PORTAL XML 
erlaubt die Integration der Firmenoptik 
in die automatisiert erzeugten elek-
tronischen Belege. Alternativ zur Bereit-
stellung der Rechnungsbelege auf dem 
Portal bietet die gotomaxx Lösung auch 
die Möglichkeit, Rechnungen rechtssi-
cher signiert im PDF-Format per E-Mail 
zu versenden.

Der Tippp kam von MS Solutions
In Kontakt mit dem maxx PORTAL XML 
kam Schall über die Empfehlung des 
betreuenden IT-Unternehmens „MS 
Soltution“ aus Untersteinach bei Kulm-
bach. MS Solution Geschäftsführer 
Christian Müller hatte mit seinem Team 
bei Schall auch die ERP-Branchen-

lösung BüroWARE Oil implementiert 
und „uns die Integration der flexibel 
nutzbaren gotomaxx Lösung aufgrund 
der genannten Vorteile empfohlen“, 
berichtet Edgar Schall. „Und wir kön-
nen heute nur sagen: Das war ein sehr 
guter Tipp.“

Neben maxx PORTAL XML für den 
digitalen Belegversand nutzt die Edgar 
Schall GmbH auch maxx ARCHIV, die 
gotomaxx Lösung für die rechtskon-
forme Langzeitaufbewahrung von elek-
tronischen Belegen sowie den maxx 
PDFMAILER Server zur unternehm-
ensweiten Erstellung und Versendung 
von Angeboten und Auftragsbestätigun-
gen per PDF.

„Läuft wie geschmiert“ – die elektronische Rechnungs-
stellung mit „maxx Portal“ bei der Edgar Schall GmbH

eBilling Lösungen

Information: 
www.gotomaxx.de 
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